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LE PROJET HAPPI : QU’EST-CE QUE C’EST ? 

HEALTHY AGEING – PUBLIC 
PROCUREMENT OF INNOVATIONS 

 
Achat public d’innovation dans le 

domaine du bien vieillir 
 
Soutenu par la Commission Européenne 
 
 
 
Objectif : soutenir l’écosystème 
industriel européen par la demande 
(commande publique) dans le domaine 
du bien vieillir, priorité de la 
Commission Européenne à l’horizon 
2020 
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7 CENTRALES D’ACHAT SE SONT RÉUNIES POUR LANCER UN APPEL D’OFFRES PUBLIC 
TRANSFRONTALIER 

FRANCE ANGLETERRE BELGIQUE LUXEMBOUR

G 

ITALIE AUTRICHE 

Et EHPPA (European Health Public Procurement Alliance), 

la centrale d’achat hospitalière publique européenne 

6 centrales d’achat hospitalières publiques issues de 6 pays 
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HAPPI : UN PROJET EN 3 ÉTAPES 

Identifier les 
innovations 

dans le domaine 
du bien vieillir 

Evaluer les 
produits et 

services 
innovants 
identifiés 

Acheter les 
solutions 

innovantes et 
les disséminer à 
travers l’Europe 

1 2 3 
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1) SOURCING À L’ÉCHELLE EUROPÉENNE 

Information aux entreprises de 
l’ouverture de la plateforme et premiers 
échanges acheteur/fournisseur  
lors de 3 « infodays » organisés à Paris, Londres, Turin 
et Vienne : plus de 300 participants 

Ouverture d’une plateforme de 
recensement des innovations dans le 
domaine du bien vieillir 
Sur laquelle les entreprises pouvaient remplir un 
dossier de présentation de leur solution mettant 
en avant le caractère innovant des produits ou 
services proposés 

RESULTAT 
Plus de 150 solutions 

innovantes déposées sur 
la plateforme en 

provenance d’entreprises 
basées dans 13 pays 

européens 
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2) MISE EN COMMUN DES BESOINS ET ANALYSE DES OFFRES DU MARCHÉ 

Rédaction d’un cahier des charges et 
publication d’un appel d’offres transfrontalier 

Dans 3 langues (FR, ANG, IT) 

Organisation de 3 comités d’experts en 
France, Angleterre et Italie 

Pour identifier les solutions qui répondaient le mieux aux 
besoins du consortium 

Analyse des offres par un comité technique 
Composé des représentants de chaque centrale d’achat 

Attribution des marchés à 3 PME 
dont 2 françaises 
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3) LES SOLUTIONS RETENUES 

Un tapis de rééducation à la 
marche 
La solution C-MILL proposée par la PME 
néerlandaise Forcelink 

Un système de détection des 
chutes 
La solution VAC proposée par la PME 
française C2S basée à Saint-Raphaël (83) 

Un parcours de marche 
La solution DM3 proposée par la PME 
française Alter Eco Santé basée à Cugnaux 
(31) 



Les centrales d’achat membres du consortium vont 
accompagner les PME dans la diffusion de leurs 

solutions dans tous les pays européens 

3) DIFFUSION EUROPÉENNE DES 3 SOLUTIONS PERMETTANT LE MAINTIEN DE 
L’AUTONOMIE DES PERSONNES ÂGÉES 



L’ENGAGEMENT DU RESAH EN MATIÈRE D’ACHAT PUBLIC D’INNOVATION DANS LE 
DOMAINE DU BIEN VIEILLIR SE POURSUIT 

 
Administrateur de 

 FRANCE SILVER ECO 
et animateur de la commission 

achat public 
 
 

 
Membre de SILVER VALLEY 
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Innovation 

Santé 

Bien vieillir 

Silver Eco 

Achat public 

Centrale 
d’achat 

PME 

Europe 

Merci de votre attention  


